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UBlqube Solutions s'implante a Moscou et Dubai

La PME grenobloise table sur un développement international et sur 1a mise en place de NOUVEAUX PARTENARIATS.

UBIQUBE SOLUTIONS, EDITEUR de
plates-formes intégrées d’ad-
ministration réseau, sécu-
rité et voix sur IP (« Internet
Protocol »), vient d'ouvrir de
nouveaux bureaux a Moscou
et a Dubal. « Ceux de Dubai
serviront le marché du Moyen-
Orient. Quant aux bureaux de
Moscou, ils nous permettront
de mieux répondre 4 1a deman-
de grandissante de nos clients
russes, mais aussi de la Com-
munauté des Etats indépen-
dants », précise Nabil Souli, le
PDG d’'UBIqube Solutions.

La société a pour partenaires
Step Logic, un intégrateur russe
multiconstructeur, et Onlanta,
du groupe Lanit, grand fournis-
seur de services informatiques.
De nouveaux partenariats qui
permettront délargir la gamme
de services, notamment dans la
finance, lénergie, les télécom-
munications et les transports.

pe du Nord et France.

Né en 2000, a Grenoble, de
l'essaimage de France Télé-
com sorti du capital depuis,
UBIqube Solutions
était jusqu'alors trés

Nous avons fait
jouer le couple
marché et pro-
duit, avec notre
logiciel phare
MSActivator.

Outre ces deux zones, UBI-
qube Solutions poursuit
I'internationalisation de ses
axes de vente en Europe de

I'Est, de 'Ouest, en particu-

lier en Allemagne, marché a
forte croissance, en Scandi-

désormais 35 % en 2008 et
devrait continuer a croitre.

Une stratégie payante pour

lentreprise qui se targue

d’'une « trés bonne

année 2008 ». Son

centré sur le marché JUSQU'EN chiffre d’affaires,
hexagonal. Jusquen 2007, de 362.000 euros
2007, la totalité LATOTA en 2007, a ainsi été
du chiffre daffaires VA multiplié par un fac-
était ainsi réalisée LITEDU teur que 'les' action-
en France. « Ce po- naires principaux se
sitionnement n'étant CHIFFRE refusent toutefois &
pas pérenne pour les D'AFFAIRES  dévoiler. « Le marché
actionnaires,’ nous ETAIT AINSI frapgais étant plus ou
avons changé le “bu- P . moins couvert, il est
siness model”. Lob- REALISEE indispensable pour
jectif était desurfera EN FRANCE. nous de poursui-

I'international sur les

croissances bien plus

fortes des marchés de cer-
tains pays émergents, avec
la mise en place d’'un résean
de partenaires certifiés », ex-
plique Nabil Souli. La part
des exportations représente

vre notre développe

ment 3 l'internatio-
nal, ajoute Rogier Van der
Wal. Idéalement, il faudrait
qu’a la fin de 2009 nous attei-
gnions 90 % d'exportation. »
MURIEL BEAUDOING,
AGRENOBLE

navie, mais aussi aux Etats-
Unis, en Amérique latine et
en Inde. « Nous avons fait
jouer le couple marché et
produit, avec notre logiciel
phare MSActivator, ce qui a
permis la signature de nou-
veaux contrats a 'étranger »,
indique Rogier Van der Wal,
directeur commercial Euro-
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