
UBlqubeSolutions s' implante à Moscou et Dubaï
LaPMEgrenobloisetablesurundéveloppement international et sur

la
miseenplacede ' NOUVEAUX PARTENARIATS.

UBIQUBESOLUTIONS
,

ÉDITEURde
plates-formes intégrées d

'

administrationréseau
,

sécurité et voixsur IP

(«

Internet
Protocol »

)
,

vient
d

' ouvrirde
nouveauxbureaux à Moscou
et à Dubaï .

« CeuxdeDubaï
serviront

le
marchédu

MoyenOrient . Quantauxbureauxde
Moscou

,

ils nouspermettront
demieux répondre à

la

demandegrandissantedenosclients
russes

,

maisausside la

Communauté desÉtats
indépendants »

, préciseNabilSouli
,

le

PDG d

'

UBlqubeSolutions.
Lasociété a pourpartenaires

StepLogic ,

unintégrateur russe
multiconstructeur

,

et Onlanta
,

dugroupeLanit
, grand

fournisseurdeservicesinformatiques.
Denouveauxpartenariats qui
permettront d

'

élargir la gamme
deservices

,

notamment dans la

finance
,

l

'

énergie ,

les
télécommunications et lestransports.

Nousavonsfait
jouer le couple
marché et

produit
,

avecnotre
logicielphare
MSActivator.

Outrecesdeuxzones
,

UBIqubeSolutionspoursuit
l

' internationalisation deses
axesdeventeenEuropede

l

' Est
,

de l

' Ouest
,

en
particulier enAllemagne ,

marché à

fortecroissance
,

enScandi

navie
,

maisaussiaux
ÉtatsUnis

,

enAmérique latine et

enInde .
« Nousavonsfait

jouer le couplemarché et

produit ,

avecnotrelogiciel
phareMSActivator

,

cequi a

permis la signaturede
nouveauxcontrats à l

'

étranger »

,

indiqueRogierVanderWal
,

directeurcommercialEuro

peduNord
et France.

Néen2000
,

à Grenoble
,

de
l

'

essaimagedeFrance
Télécomsortiducapitaldepuis ,

UBlqubeSolutions
étaitjusqu'alorstrès
centrésur le marché
hexagonal . Jusqu'en
2007

,

la totalité
duchiffre

d

' affaires
étaitainsiréalisée
enFrance . « Ce
positionnement n' étant
paspérennepour les
actionnaires

,

nous
avonschangé le

"

businessmodel "

. L

'

objectifétaitdesurfer à

l

' internationalsurles
croissancesbienplus
fortesdesmarchésde
certains paysémergents ,

avec
la miseenplace d

' unréseau
departenairescertifiés »

,

expliqueNabilSouli . Lapart
desexportations représente

JUSQU'EN

2007
,

LA

TOTALITÉDU
CHIFFRE

D

'

AFFAIRES

ÉTAITAINSI

RÉALISÉE

ENFRANCE.

désormais35%%en2008 et

devraitcontinuer à croître.
Unestratégiepayantepour

l

'

entreprisequisetargue
d

' une « trèsbonne
année2008 »

. Son
chiffre d

' affaires
,

de362.000euros
en2007,

a ainsiété
multipliéparun
facteurqueles
actionnairesprincipauxse
refusenttoutefois à

dévoiler .
« Lemarché

françaisétantplusou
moinscouvert

,

il est
indispensable ( Our
nousde
poursuivrenotredéveloppe
ment à l

'

international
, ajouteRogierVander

Wal . Idéalement
,

il faudrait
qu' à la finde2009nous
atteignions90%% d

'

exportation . »

MURIELBEAUDOING
,

À GRENOBLE
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